Growth Stack

Descubre como te puede ayudar la
plataforma All-in-One de Hubspot
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El Growth Stack de HubSpot

U

HubSpot
Marketing

UNIFICA TU EQUIPO, TUS
HERRAMIENTAS Y TUS DATOS
EN UN SOLO LUGAR.

El software de HubSpot Marketing
dispone de todo lo necesario para
aumentar el trafico, convertir
oportunidades de ventay
demostrar el ROI. Esto,
combinado con el respaldo de
Sneakerlost, solo te ayudara a
crecer.

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT

<

HubSpot
Sales

VENDE DE UNA FORMA MAS
EFICAZ, MODERNA Y HUMANA.

El software de HubSpot Sales
muestra informacion util en tu
bandeja de entrada sobre los
contactos y las empresas con los
gue interactuas. Ademas, gracias
a las herramientas de
productividad para ahorrar
tiempo, venderas de manera
eficaz y moderna.

A

HubSpot
CRM

EL SENCILLO SISTEMA DE CRM

GRATUITO QUE TU EQUIPO DE

VENTAS NO QUERRA DEJAR DE
USAR.

Despidete de las tareas manuales y
las aplicaciones confusas. HubSpot
CRM es un sistema de CRM gratuito
gue organiza todos los datos de tus
contactos y clientes en un solo
lugar.




Hubspot
Marketing
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HubSpot Marketing

ATRAER CONVERTIR

Blog Formularios
Palabras clave Llamadas a la accion

Redes sociales Paginas de destino

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT

CERRAR

Correo electronico
Senales
Workflows

DELEITAR

Eventos

Bandeja de entrada
de las redes sociales

Contenido inteligente

S ) ) )

Resumen

El software de HubSpot Marketing es todo
lo que necesitas para aumentar el trafico,
convertir oportunidades de ventay
demostrar el ROI. Junto con una adecuada
estrategia de inbound marketing, solo
podras crecer.

Unifica tu equipo de marketing,
herramientas y datos en solo lugar. Mas
informacion, mejores resultados.
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HubSpot Marketing
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EL GROWTH STACK DE HUBSPOT
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Generador de sitios web

Crea y modifica tu sitio web sin necesidad depender de el area
de tecnologia

Creamos y alojamos tu sitio web con la herramienta de sitios
web de HubSpot. Un intuitivo sistema Drag & Drop que permite
mover los diferentes elementos con los que crear una potente
web. Permite personalizar el contenido para cada visitante y
publica contenido optimizado para dispositivos moviles, todo
desde una sola interfaz.

Rendimiento de la pagina

Genera informes en tiempo real con los datos de cada pagina
del sitio web con el que podras implementar recomendaciones
para mejorar tus clasificaciones en los motores de busqueda,

&)
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Blog

Consiguimos que tu contenido llegue a las personas
correctas.

SUBSCRIBE

s

P — v W Where MBRSISE: Go 0 Grow ¥ Con esta herramienta es posible crear y optimizar contenido con las
¢ e | ¥ o) recomendaciones de palabras clave, asi como también analizar los
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e 3.3 veces mas visitantes al mes en el plazo de un afno

e 3.5veces mas oportunidades de venta al mes en el plazo de un
ano

e Aumento del 79% en ingresos por ventas en el plazo de un afio
EL GROWTH STACK DE HUBSPOT @
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HubSpot Marketing
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Ads el
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Networks

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT

Hacemos un seguimiento de las palabras clave que
generaran el mejor trafico organico para tu sitio web,
monitorizamos tus clasificaciones organicas y conseguimos
clasificaciones de referencia sobre los sitios web de la
competencia. Genera sugerencias de palabras clave
mientras se escribe y genera consejos de SEO en la pagina
para superar g la competencia.

NUNCIOS

cUsas Google AdWords, Anuncios de Facebook o las
actualizaciones promocionadas de LinkedIn? El
complemento Anuncios de HubSpot muestra impresiones y
clics, pero ademas también refleja las oportunidades de
venta, los clientes y el ROl real de tus campanas.

@
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EL GROWTH STACK DE HUBSPOT
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Llamadas a la accion (CTA)

Atrae mas trafico a tus paginas de destino clave.

Convertimos a los visitantes en oportunidades de venta con
llamadas a la accion (CTA's) (las cuales dirigen a una pagina
de destino) que podemos crear y anadir a tu sitio web en
apenas unos minutos.

Personalizacion

Intercambia las CTA de los correos electrénicos, de las
publicaciones en el blog o del sitio web para ofrecer una
experiencia de usuario unica en funcion de las listas,
propiedades de contacto, fuentes, etc.
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Landing pages

Convierte mas visitantes en oportunidades de venta
calificadas.

Capta oportunidades de venta inbound en tu sitio web
con landing pages optimizadas para tu marca que se
pueden personalizar y monitorizar facilmente.

Analisis en tiempo real

Observa el trafico al instante, el rendimiento de
conversiones y las fuentes de datos. Analiza tus paginas
de destino y haz pruebas A/B en ellas con el objetivo de
optimizarlas para los visitantes y las conversiones.

CONNECT NE NCAWY

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT @
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EL GROWTH STACK DE HUBSPOT
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Gestion de oportunidades

de venta

Todos los datos de tus contactos en un

solo lugar.

Organiza todos los datos y las interacciones de tus contactos

en una base de datos integrada y centra
segmentadas y califica a las oportunidad

izada, crea listas
es de venta para que

tu equipo de ventas pueda dar prioridac

HubSpot CRM

Disfruta de un panorama actualizado de

a su alcance.

todo tu embudo de

ventas en un panel visual bien definido. Crea nuevos negocios
con un solo clic, y posteriormente arrastralos y suéltalos de
etapa a etapa a medida que avanzan por el proceso.




HubSpot Marketing
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Gestion y segmentacion de listas

Centrate en los contactos correctos. Usa la segmentacion de listas para
dirigirte a las oportunidades de venta en funcion de su informacioén de
contacto y las interacciones que han tenido con tu empresa para crear
marketing verdaderamente personalizado. Utiliza estos segmentos
altamente dirigidos para enviar correos electronicos, personalizar el
contenido del sitio web y potenciar las campanas de automatizacion del
marketing, y asi dar seguimiento de manera eficaz a tus oportunidades
de venta a medida que avanzan por el embudo.

Email marketing

Creamos los correos electronicos optimizados desde la propia
plataforma. Correos electrénicos bien disenados y personalizados que
generan mas interes para que tus prospectos quieran abrirlos. Ademas,
podra saber qué mensajes son los mas eficaces. Tambien contaras con
una capacidad de entrega inigualable y las mejores analiticas de correo

electronico. @
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Marketing automation

Automatiza tu marketing mas alla del correo electronico.

e Activa una campafa de mensajes por correo electronico en funcion de
los criterios que elijas; por eiemplo, cuando un visitante envie un
formulario, vuelva a visitar el sitio web, reproduzca un video o consulte
una pagina web especifica. Crea respuestas automaticas segun la

@ Send email Lead Nurturing Email 3 Send imternal email Sales Notification to HubSpot

erdemie et Importancia que tenga la actividad de la oportunidad de venta o el cliente
y establece las alertas necesarias para tus representantes de ventas.

o EL64% de los profesionales del marketing afirma que observo los
beneficios de usar la automatizacion del marketing durante los
primeros 6 meses de su implementacion.

e En promedio, las oportunidades de venta nutridas generan un
aumento del 20% en oportunidades de venta en comparacion con
las que no se someten a este tipo de proceso.

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT @
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Panel de informes

Landing Pages Croate 3 new landing page

e “ . Monitoriza a los clientes y crea informes sobre el impacto de tus
e esfuerzos en el balance final.

Crea informes personalizados con casi todas las metricas de HubSpot
Marketing, cualquier registro de HubSpot CRM o los datos de cualquier
aplicacion integrada que uses a través de HubSpot Connect. Usa los
informes de ciclo cerrado para determinar el ROI de tu trabajo.

: 5710

e Los profesionales del marketing que calculan el ROl tienen 1,6
veces mas probabilidades de obtener mas presupuesto.

e El43% de los profesionales del marketing afirma que demostrar el
ROI de sus actividades de marketing es su tarea mas compleja.

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT @
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Bandeja de entrada

e e e ° —  deredes sociales
i - | =G Monitoriza las menciones en las redes sociales y entabla conexiones
Shculinte o K week's pleod: SThebuletion, SeungeThomes i o 1o con las personas que mas te importan.
Asociamos las interacciones en las redes sociales a los contactos de tu
N [ base de datos para analizar el contexto especifico y priorizar las
/ ‘ :’v" hubs. ly/HO542P|0 #wabsites,creator's block .
conversaciones.

E—
Podras observar todas las interacciones con tus mensajes y crear flujos

personalizados de monitorizacion de palabras clave para que todos los
integrantes de tu equipo identifiquen las interacciones relacionadas. De
este modo, siempre existira oportunidad de interactuar con los

seguidores, nutrir a las oportunidades de venta o deleitar a los clientes.

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT
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Marketing automation

Segmenta tus clientes con los prospectos para aumentar las
. ventas, retener clientes y deleitarlos.

— Seguir aportando valor despues de la compra, te permitira convertir
a los clientes en embajadores y promotores de tu marca. Aumenta
las ventas y las recomendaciones de tus clientes mas felices, o ayuda

O @ a los clientes insatisfechos a revertir su situacion, ofreciéndoles el

contenido y la asistencia que necesitan para obtener el valor por el
que pagaron.

Gracias a la automatizacion del marketing, podras adaptar tus
campanas y contenidos para aumentar las recomendaciones, las
ventas y la fidelidad de los clientes de manera sencilla.

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT @
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HubSpot Sales + CRM

Resumen

<

HubSpot Sales

VENDE DE UNA FORMA MAS EFICAZ,
MODERNA Y HUMANA.

El software de HubSpot Sales muestra
informacién util en tu bandeja de entrada
sobre los contactos y las empresas con los

gue interactuas. Ademas, gracias a las

herramientas de productividad para ahorrar
tiempo, por lo que venderas de manera
eficaz y moderna.

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT

)

)

HubSpot CRM

EL SISTEMA CRM QUE TU EQUIPO DE
VENTAS NO QUERRA DEJAR DE USAR.
ADEMAS, ES GRATUITO DE MANERA
ILIMITADA.

Despidete de las tareas manuales y las
aplicaciones confusas. HubSpot CRM es un
sistema de CRM gratuito que organiza todos
los datos de tus contactos y clientes en un
solo lugar.




Sneakerlost
#LOVEMARKETING

HubSpot Sales
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EL GROWTH STACK DE HUBSPOT
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Prospectos

Identifica los prospectos interesados y céntrate en cerrar las mejores
oportunidades de venta.

Asegurate de no perder prospectos valiosos, pero ahorrate el trabajo pesado. Envia
a tus prospectos una serie de correos electronicos programados para permanecer
siempre en contacto. Elige entre una lista de mensajes e inscribe a un contacto
directamente desde tu bandeja de entrada.

Usa fichas de personalizacion para adaptar los correos electronicos en tu secuencia
con los datos del contacto y de la empresa almacenados en HubSpot CRM o
Salesforce. A continuacion, agrega datos especificos a cada mensaje para anadir un
togue mas humano a las comunicaciones con tus prospectos.

e El63% de los prospectos conoce “un poco” o “nada” sobre una empresa
antes del primer contacto con un representante de ventas.
e El43% de los representantes de ventas tiene problemas para captar

prospectos.
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HubSpot Sales

lemplate name: |Inbound Lead from Content M Sclecta Folder ~

Subject: Enjoying our content?
Hey

Hope all is well. | saw that you were recently on our site and downloaded company.recent_conversion_event_name .

hope you're enjoying it and finding it useful for your work.

| did a little research on company.name and discovered a few areas where | might be able to be of even greater use to

you anc your company.

When would you like to take a few minutes to discuss? Please let me know what times work for you.

A & & Insert: ©) Document ~ XL Contacttoken ~ B Company token ~

& y
L NCe

= Meetings link ~

@ Share this template with my team

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT

Plantillas y
} seguimiento de } } }
e-mails

Plantillas

Usa los datos para identificar qué secuencias tienen mejor rendimiento.

Personaliza los mensajes con rapidez para descubrir cuales tienen mejor rendimiento.
Cierra mas tratos compartiendo las mejores plantillas de correos electronicos con todo
tu equipo.

Seguimiento de correos electronicos

Usa notificaciones para realizar seguimientos posteriores después de que las
oportunidades de venta abran un correo electrénico, hagan clic en un enlace o
descarguen un documento importante (como una propuesta).

Un flujo integrado de actividades registra de manera automatica el historial de cada
oportunidad de venta en tu navegador o en el software de HubSpot Sales. Los datos de
aperturas, clics y respuestas te ayudan a centrarte en las plantillas de correos
electronicos y las secuencias mas eficaces, de modo que podras optimizar tus correos

electronicos y obtener los mejores resultados.



Sneakerlost
#LOVEMARKETING

HubSpot Sales
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EL GROWTH STACK DE HUBSPOT

Monitorizacion
de documentos

Monitorizacion de documentos

Descubre que contenido te ayuda a cerrar negocios.

Crea una biblioteca de contenido de ventas util para todo tu equipo,
comparte documentos directamente desde tu bandeja de entrada en
Outlook o Gmail y descubre qué tipo de contenido cierra mas tratos.

Cada vez que una oportunidad de venta haga clic en un enlace de
correo electronico para abrir tu documento, o cuando lo comparta con
un colega, te enviaremos una notificacion de inmediato. Obtén mas
datos para descubrir de qué manera tu contenido impulsa el proceso de
ventas.
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(¢ Newnote S Email \ Call < Logactivity & Createtask ©® Schedule

}5 HubSpot Sales
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EL GROWTH STACK DE HUBSPOT

Monitorizacion
de llamadas

Seguimiento de llamadas

Dedica menos tiempo a marcar numeros de telefonoy
mas tiempo a vender.

Utiliza los datos de tu software de HubSpot CRM para
oriorizar las mejores llamadas y programar una cola de
lamadas diarias. Puedes ponerte en contacto con un

orospecto mediante un solo clic a traves de VolP o tu

telefono fijo.
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R .
e e u n I O n es

L,m Deja que tus prospectos se encarguen de programar
las reuniones. La herramienta Reuniones se sincroniza
s con tus calendarios de Google y Office 365, de modo
e gue tu disponibilidad permanece actualizada en todo
A momento. Ademas, cuando los prospectos programan

1-49

reuniones, se crean registros nuevos de manera
automatica o se guarda la actividad en tu CRM.

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT @
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HubSpot CRM
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EL GROWTH STACK DE HUBSPOT

HubSpot CRM

Gestiona tu pipeline y cierra mas negocios.

Disfruta de un panorama actualizado de todo tu embudo de ventas
en un panel visual bien definido. Crea nuevos negocios con un solo
clic, y posteriormente arrastralos y suéltalos de etapa a etapa a
medida que avanzan por el proceso.

También puedes ordenar los negocios obtenidos o perdidos, las citas
agendadas y los contratos enviados durante cualquier plazo.
Ademas, es posible monitorizar el desempefio con las cuotas de
ventas que establezcas.

Ordena los negocios por nombre, propietario, cantidad o etapa
gracias a los filtros personalizados, con lo que obtendras datos utiles

en menos tiempo.
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HubSpot CRM

July 2015

.ﬂ Bob was added to the list Le:

.
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Q n Gwen Jacobs called Bob

O

44 Gwen Jacobs has a task for Julia Jones

° Call Bob to check in

Detals

Filter timeline

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT

HubSpot CRM

Consulta todos los datos de una oportunidad de venta en un solo lugar.

Obtén algo mas que nombres o puestos de trabajo. Todas las interacciones con una
oportunidad de venta se almacenan en una linea de tiempo bien organizada que
incluye llamadas, correos electronicos, reuniones y notas.

Ya no tendras que revisar una bandeja de entrada o una caotica hoja de calculo para
descubrir donde se detuvo la relacion con el cliente.

Si lo sincronizas con el software de HubSpot Marketing, sabras qué contenido ha
consumido tu oportunidad de venta y asi podras personalizar tu enfoque.

o El 40% de los representantes de ventas afirma que cada
vez es mas dificil recibir una respuesta de los
prospectos.

o El 29% de los representantes de ventas ingresa datos
durante una hora o mas a diario.
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Mail « - Mz 8 inbsx ® - Mare -

Inbox (7)
Stamec

Sent Mall
Drafts (8)

Following Up

g Elise Beck <ebeckhutapot.com>

th_sf:l‘ -

Hi Taryker,

Bavics pd!

n Tersplates Docurrerts Log In CRM ]

&+ Toaylor O'Nef (gmail.oom)

Hi Taylor,
| just wanied % follow up on our call sarier today

Else Beck

SaraBee - T- B /7 U A-. E- |

ted | O 4 D & $ Boo @

‘N N 99 J.rg

’ , - . .
" Re: Your questian abaut our website
» Tastor O'Nell opened 5 age
Tastor O'Nell opened 15m a9

d  Nute Tresad

«r -
P30 4:21 &M (7 minutes ago) « - E

Here's a great overvew that you can share with your jeam belors our cal next week.

Ll AL

ASd o cirches
S8 -

Soom dalain

Rt

HubSpot CRM

Registra las actividades de venta de manera
automatica.

HubSpot CRM monitoriza las interacciones de los clientes de
forma automatica, sin importar si se llevan a cabo por correo
electronico, en las redes sociales o en una llamada.

El software de HubSpot CRM funciona a la perfeccion con el
de HubSpot Sales para que puedas registrar la actividad de
ventas automaticamente. HubSpot Sales se sincroniza con G
Suite y Office 365 para monitorizar las interacciones de los
clientes de manera automatica, sin importar si se llevan a
cabo por correo electronico, en las redes sociales o en una
llamada, todo con el propdsito de obtener informacion a la

brevedad posible.

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT
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Nuestros servicios

& o =

Inbound Marketing Marketing de contenidos Diseno de sitios web
Campanas integradas que generan resultados La alineacion adecuada con tu publico Entornos orientados a resultados de negocio
 Trafico web.  Blogging/Social Media. « COS / Hubspot.
« Amplificacion del alcance. « E-Books / Premium content. - Wordpress.
« Generacion de leads.  Video.  ...Rellenar por jorge
« Conversiones a venta. « Landing pages.
« Retencion. « Email.
« Retorno y beneficios. * Apps.
« Ads.
] {a @f
) {1 cv ()
Integracion de plataformas Implementacion del CRM Alineacion de ventas y marketing
La data como clave de tu desarrollo [Resumen de servicios] Smarketing
« Hubspot. * Qué CRM necesita tu organizacion.  Analisis del proceso de ventas
- Salesforce. * Analisis de los posibles requerimientos » Necesidades que debe cubrir el CRM
« Dynamics. futuros. « Plan de automatizacion el CRM
- ERP/PMS. » Estrategia CRM. + Formacion
« Desarrollos propios. e Formacion. « Métricas y seguimiento
« Meétricas.

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT @
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Comentarios sobre HubSpot

5 |CROWD

La mejor herramienta de
automatizacion del marketing

radius” (€ fAVele]

La mejor herramienta de
automatizacion del marketing

La mejor herramienta de
automatizacion del marketing

(2016)
(Informe de verano de 2016) (Octubre de 2016)
El mejor software de gestion de El mejor software de marketing
contenidos web de contenidos para GetApp
(2017) (Octubre de 2016)

ElL Growth Stack de HubSpot es la suite de productos de marketing mas utilizada.

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT
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El software de marketing todo en uno para todo tu equipo

BLOG

Publica contenidos relevantes, interesantes y
optimizados para convertir con herramientas que
aceleran el proceso de creacién, mantienen la
consistencia de formato y facilitan la optimizacion
de busqueda.

CRM

Accede a la informacion de cada contacto y analiza
todas las interacciones que han tenido con tu
empresa. Usa estos datos para crear campafas
sumamente orientadas que cierren mas tratos.

SEO

Encuentra las palabras clave que generan una gran
cantidad de trafico,

después optimiza las publicaciones de tu blog,
paginas de destino y el sitio web con sugerencias
de SEO mientras escribes, y mide tu impacto con

la monitorizacion integrada.

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT

PAGINAS DE DESTINO

Lanza paginas de destino con disefios que se
adaptan a los dispositivos moviles, afiade
formularios optimizados que se puedan completar
con un solo clicy cambia el contenido
automaticamente segun el tipo de usuario que
visita la pagina.

ANALITICAS

Obtén un panorama detallado de todo

el embudo de ventas para ver qué materiales de
marketing son mas eficaces y mostrar el impacto
del area de marketing en el balance final.

LLAMADAS A LA ACCION

Disefia Ilamadas a la accion a las que los visitantes
no podran resistirse y descubre quién hace clic en
qué CTA. Ademas, mide el rendimiento

para optimizar las tasas de clickthrough con el
tiempo.

CORREO ELECTRONICO

Crea plantillas de correo electronico
impresionantes y personaliza automaticamente las
lineas de asunto y el contenido

para cada destinatario. Ademas, haz pruebas A/B
para mejorar las tasas de apertura y clickthrough.

SITIO WEB

Usa las funciones de arrastrar y soltar elementos
para crear un sitio web con disefio adaptable,
optimizado para los motores de busqueday
totalmente integrado. Guarda tus mejores disefos
en forma de plantillas para lanzar paginas con mas
rapidez.

ANUNCIOS

Monitoriza con precision el ROI de tu pagina de
Facebook, asi como la publicidad de AdWords y
LinkedIn para justificar el gasto de los anuncios con
facilidad.

MARKETING AUTOMATION

Deja que tus oportunidades de venta encuentren
SUS propios

caminos de compra para cerrar mas tratos. Con
la automatizacion del marketing puedes usar los
comportamientos de cada oportunidad de venta
para adaptar tus correos electrénicos,
contenidos, ofertas y ampliar el alcance.

REDES SOCIALES

Monitoriza las menciones de tu marcay
conversaciones relevantes. Ademas, monitoriza
las interacciones de manera automatica y
programa el lanzamiento de publicaciones en las
redes sociales en el momento optimo para que
las personas correctas puedan verlas.

INTEGRACION CON
SALESFORCE

La sincronizacién bidireccional con Salesforce te
pone al alcance de la mano un registro de cada
correo electronico que se abre, todos los clics en
las CTA y los envios de formularios. Usa estos
datos para calificar oportunidades de venta y
crear listas segmentadas.
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El software de ventas todo en uno que tu equipo no

querras dejar de usar

SECUENCIAS

Capta clientes potenciales de manera automatica para
evitar perderlos y tener mas tiempo disponible para
cerrar las mejores oportunidades de venta.

PROGRAMACION DE CORREOS
ELECTRONICOS

Programa el envio de correos electrénicos en los
momentos mas adecuados para que tus
oportunidades de venta los lean.

REUNIONES

Comparte un enlace que permite a las oportunidades
de venta elegir la fecha mas conveniente para todos. Es
compatible con el calendario de Google, de Outlooky
el software de HubSpot CRM.

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT

PLANTILLAS DE CORREOS
ELECTRONICOS

Convierte tus correos electronicos de venta mas
eficaces y repetitivos en plantillas que podras consultar
desde tu bandeja de entrada y compartir con tu
equipo.

PROSPECTOS

Descubre qué empresas visitan tu sitio web y qué
paginas consultan.

GESTION DEL PIPELINE

Utiliza los paneles para gestionar el pipeline, ordenar
los negocios que ganaste o perdiste, las citas
agendadas y los contratos que enviaste.

SEGUIMIENTO DE CORREOS
ELECTRONICOS

Recibe una notificacion en cuanto una oportunidad de
venta abra un correo electronico, haga clic en un
enlace o descargue un archivo adjunto para realizar un
seguimiento oportuno.

DOCUMENTOS

Optimiza los documentos y personaliza tus discursos
de ventas con un analisis sobre quién consulté cada
documento y las paginas que visito.

COLA DE LLAMADAS

Crea una cola de llamadas de ventas, haz llamadas
desde tu navegador, registralas automaticamente en tu
CRMy grabalas con un solo clic.




Sneakerlost

#LOVEMARKETING

Resultados

Snheakerlost y HubSpot: el centro de reunion de todas

tus actividades de marketing y ventas.

Sneakerlost y HubSpot ayudaran a tu equipo a aumentar el trafico,
convertir oportunidades de venta, vender mas y monitorizar todo

tu embudo en un mismo lugar.

1.

2.

EL GROWTH STACK DE HUBSPOT

Crea y modifica tu sitio web sin recurrir a expertos
informaticos.

Convierte mas visitantes en oportunidades de venta
calificadas.

Convierte oportunidades de venta en clientes con menos
esfuerzo.

Monitoriza a los clientes y crea informes sobre el impacto
de tus esfuerzos en el balance final.

Aumenta la productividad del area de ventas con la
automatizacion de tareas manuales.

Gestiona el pipeline de ventas en un sistema de CRM que
los representantes de ventas en realidad usaran.

EL ROI que obtienen las empresas con HubSpot

Con el inbound marketing y HubSpot las empresas generan
mas oportunidades de venta, reducen costes y crecen en
nuevos mercados. Segun algunos datos de HubSpot, las
empresas pueden esperar obtener los siguientes resultados
en el plazo de un ano:

3.3 veces mas visitantes en el sitio web

3.5 veces mas oportunidades de venta
Duplicacién de la tasa de cierre de nuevas
actividades comerciales

El 79% de los encuestados obtuvo un aumento de
ingresos de ventas
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Comparte esta guia en las redes sociales que prefieras
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